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FAIENY Le Midi nenat man das Gebiet Frankreichs siidiich der imagindren Linie Rhone-Laoire. In Sddfrank-

reich befinden sich die Standorte des Dentalfachhandels Sogim Grimouille zus Marseille - einer unserer
wichtigsten franzdsischen Partner. Das Traditlonsunternehmen (o Famillenbesitz wird heute in der dritten
Generation geleitet von Jean Martin-Dondoz Der einblick sprach mit dem Gesch&ftsiihrer

M. Martin-Dondaz, Thr U, I
it 5 num seit drei Generationen.
Wie hat alles angefingen?

Henr Grirsoulle wer ein junger Als
soivent der angeschencn Fransisischen
Handelsschule HEC und eln silim-
reicher Jagdilisger. Mach eiem S pracl
nufenthalt in Deutzehlind lmm crigas
zu seimer Famdie in die Bourgogne
wuriicle, nachdemn er sine achiime jun
ge Deuiteche peheirtet hats. So ke
ek demt Ersten Wellkrweg 2Hefl diese
Farineowahl jedoch aul wenig Sympa:
thic und so zog das junge Pasr in den
Saden Frankeeichs, sach Marsellls, we
Henri Grimensille imn Juni 1a3 ein Ge-
schilfi fiar Schimeck und Artikel filr die
Zahnmedizin und Zalatechinik el
nele, Das war der Anfing des Unter-
nehmena Sagim Grimouille,

Wit vieke Niederlassungen und Mitar
Liter haben She?

Wir liaben Mnf Vertriebsstindone in
Marseille, Nizza, Awignon. Perpignan

el b llier, Alle Geschafie sind
awsgestattel mil Lager, Showmam. ek
ner technischen  Servicemannschali
1z giner Verrishermannschaft. Insge.
samt haben wir g8 Mimrbeiter

St 1gzy gibt es die bl

die chirurgische Absaugung, sin Win
kelstilck mit zoo.coo Limdnelhungen,
e meist verkaulie Dentalenleit B
und natiirich CEREC,

Was is1 aus Threr Sicht die wichiigste
dentale heute?

Grimouille,. Welche deninke Innoem-
tion sefl damals lalen Sie hisoack
Tretrachiet fior die wickigee?

Lia muse man einige nennen, beisphets-
weise die Simona Turbine aus dem [ahr
1958, Sie war die erste in Europs snt-
wickette Luffiurbine mit ce 100000
Usrdtelnangen. Der Mikrotmotor g
dem [ahre wofis: das war der erste ko
o der aline Dociol-Gestings auskam,
lin selben Jahr kam such die Den.
fmleinbeit SirammaticySirenette suf don
Mardet. Bl fhr war eg erstrnals medghcl,
dim ligersden Patienten 21 behan deln
{sitdovmedentistry, Dann kam g7z
die Dentzlelnhels Slrova 2000 mit
werschihbarem Patientenshdy [heute
schieht man das Areloment). spiter

Olhinc zu zgem wide Ich dn GADY
CAM und den digisalen Ahdrack fiir
ddie Pras und das Labor nennen,

Sie sind eimer unswer wichligsien
Fartner In Frankreich, Was 2eidhoe
Sirona-Produbie aus Theer Sichi besone
ders ans?

Siroma bring stetig neue [nmovatonen
aul den Markt, Dabel st die nnuvats
onskraft begieibet von einem positiven
Ermuck auf unsoes Mitasbelter und w-
sere Gesellschaflen, wns rmmer wieder
now anguepassen und dis Bedirfnisse
unserer. Kunden in den Zahnarzipra.
wemr, den mhntedwmiochen  Lebaren
urd den Kliniken 2o wecken wnd 70
beedienen. Seit den Anflingen unserer

irona

Zimamimenathest - noch unter Sie
mens = hat Sirena imumer ein Ohr foe
ungsare Anliegen und unsere spezicllen
regicnalen Besonderbwiten. Das Unien
nefimen 8 immer aof der Hihe der
Entwickiumgen in der Technik und des
parloes, dank seiner Investtionen und
seines Enpagementz in Forschimg und
Entwickiung, o die Teclnik und in
hervorragende Mimrbeser

Was st wichtlg an der Pusarmmenas-
Iaeit van Hersteller und Dentldepm?
Es muss aine stabile, haltbare fezie-
hung seist, die auf VerlSealichkeit und
Kreativitit der Parines hegriindet ist. In
dieser Parmmerschift simd wir seit mekr
ala 50 paliven Mackefihuer.

Zahnarzie und Zahniechniker arbelien
in jedem Lamd ein bisschen zndess
ecder unter anderen Bedingungen, Was
It das Iesendere Medemal des fran-
risiachen Barktes ond spesied Threr
Kunden?

Unsene Rundes stivd rediternai Meo.
sehent, giegind Individwualisten, kinnen
gt verhandeln und sind sehr profies-
aleedl, Dirs Bltma el alie 1 ebens quaki-
{5t in unserer schinen Region bankur.
rieren guweilen mit unseren strengen
professinellén Prinepien.

Sie sprechon gut Dentach, W haber
Sledas pelerni?

Juam Martin-Tondos, Geschafishibrer
won Sogim Grimesslle in Marsellls

Mach meinem Universitits dium in
detr  Wirlschaflewisgenschafien  hale
fch mich verstirkt mit der Dentafbran-
che beschi g, die selir stark von dewi-
gehen Gerdten und Materalien duei-
réert wird. Aul Anraten meines Vaters
André Martdn-Dondoz. des die Gesell-
schadl dasmals in zweiter Genesation
leitese, whealvierse ich 1973 einen wer
monatigen Sprachkurs sm Goethe-1n-
stitut im Schwarwald und in Bayern,
Dot ks ich such meine splitess Frau
kennengelernt, Sle 51 Belgicrin und
spticht besser Deutsel als ich — mfler
im Bereich der Fachbegriffe unserer
komptoven Branche wo ich nasiielich
b Exfihmung hale,

M. Dondoz,Votre entreprise existe maintenant depui s 3 générations. Comment cette belle histoire a-t-e  lle commencé?
Henri Grimouille jeune dipldme de la prestigieuse école de commerce francaise HEC et glorieux pilote de chasse aérienne,
aprés un séjour linguistique en Allemagne revint en 1922 dans sa famille installée en Bourgogne aprés avoir épousé une belle
jeune femme allemande. Dans cette période post lere guerre mondiale, cette surprise fut peu appréciée et le conduisit a
séjourner dans le sud de la France, a Marseille, ou il créa en juin 1923 un commerce de bijouterie et de produits pour I'art
dentaire — c’est donc la le début de cette entreprise Sogim Grimouille

Combien avez-vous de points de vente et de collabor  ateurs?
5 points de vente a Marseille, Nice,Avignon, Perpignan et Montpellier. Tous avec stock — showroom,-service apres vente et
équipe commerciale. Nous sommes au total 48 personnes

Les Etablissements Grimouille existent depuis 1923
Quelles sont les innovations qui vous paraissent le
derniéres années?

On peut citer successivement la turbine, le sironamotor , la sironette, le sirona 2000, I'aspiration chirurgicale, le CA x 200.000 t,
le sirona M1, le Cerec

s plus importantes dans le domaine dentaire depuis les 50

Et quelle est a votre avis l'innovation la plus imp ortante de nos jours ?
Sans aucune hésitation le Cad Cam et I'empreinte numérique pour cabinet et laboratoire

Vous étes un de nos partenaires les plus important s en France.

Quels sont, a votre avis, les atouts des produits Sirona?

Une innovation permanente accompagnée d’'une pression positive pour nos collaborateurs et notre organisation afin de nous
adapter et continuer a créer et satisfaire les besoins de nos clients dentistes, prothésistes et du secteur hospitalier. L’écoute
réguliére de nos avis terrain et la réactivité du développement technique et commercial de Siemens, puis Sirona grace a ses
moyens et son engagement aussi bien technique qu’en ressources humaines

Qu'est-ce qui est important dans la collaboration e ntre fabricant et distributeur?
La stabilité, la durabilité, la fiabilité et la créativité d’un tel partenariat depuis prés de 50 années

Les dentistes et prothésistes travaillent toujours un peu differemment, d'un pays, d'une région a l'au
les particularités du marché frangais et de vos cli ents?

lls sont méditerranéens, individualistes, négociateurs, mais aussi tres professionnels

Le climat et la qualité de vie se posent parfois en concurrence avec nos manifestations professionnelles

tre. Quelles sont

Vous parlez bien I'Allemand. Ou l'avez-vous appris ?

Apres mes études universitaires dans le domaine économique, sur les conseils de mon pére André Martin-Dondoz — 2éme
génération de la société,- dans une approche de ce métier dentaire tourné surtout vers de produits et matériels germaniques, je
fis un séjour linguistique de 4 mois en 1973 au Goethe Institut en Forét Noire et en Baviére rencontrant alors ma future épouse
de nationalité Belge mais parlant également la langue Allemande et bien mieux que moi dailleurs, sauf en vocabulaire
technique de ce complexe métier.



